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AGO Coplana eIége
nova Diretoria

Periodo de conquistas reflete unidio de cooperados,
diretores e equipe nos ultimos seis anos

No dia 24 de novembro, a Coplana realizou sua Assembleia
Geral Ordinaria, exercicio 2019/2020, em que foi eleita a nova
diretoria para 0 mandato de trés anos. Bruno Rangel Geraldo
Martins assumiu a presidéncia da Cooperativa. A Diretoria era

formada por José Antonio de Souza Rossato Junior, como

presidente, Bruno Rangel, como vice-presidente, e Francisco
Antonio de Laurentiis Filho, como secretario. A nova

composicao segue com Bruno Rangel - presidente, Rossato -
vice-presidente e Sérgio de Souza Nakagi - secretario.

Foto: AGO comemora conquistas apesar dos desafios econémicos e sanitdrios. Da esquerda
para direita, Sérgio de Souza Nakagi, Bruno Rangel Geraldo Martins, José Antonio de Souza
Rossato Junior e Mauricio Palazzo Barbosa.

Foto: Ewerton Alves
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Ao transmitir o cargo, Ros-
sato falou dos desafios dos ul-
timos seis anos. “Os contextos
politico e macroeconémico do
pais sempre interferem nos
negocios: é inerente a qual-
guer atividade. Neste periodo,
tivemos impeachment da pre-
sidente, a greve dos caminho-
neiros e a mais longa e pro-
funda recessao econdmica da
histéria do Brasil. Entretanto,
acredito que foi a recente pan-
demia de covid-19 a respon-
savel por um dos maiores de-
saflos que nos tivemos e que
transcendeu o contexto nacio-
nal: tanto pelas incertezas tra-
zidas, impacto nas cadeias de
suprimentos e, especialmente,
pelo risco exposto a salude das
pessoas’, afirmou Rossato.

Sobre a trajetéria da Co-
plana nestes dois mandatos,
ele reforcou o atendimento
ao cooperado como principal
estratégia. “Os numeros sao
conhecidos e evidenciam a
evolugdo da Coplana nos ne-
gocios durante o periodo. Pro-
pusemos uma agenda estra-
tégica em torno das principais
culturas, com foco na geragao
de valor aos nossos coopera-
dos: a semente de amendoim
(de indenizador a referéncia no
pais neste insumo), o Progra-

Bruno Rangel Geraldo Martins conduzido &
presidéncia pela AGO, em 24/11/2020

José Antonio de Souza Rossato Junior
como presidente da Coplana por seis anos

ma +Cana (parcerias com no-
vas tecnologias na producao
da cana-de-agucar para maior
competitividade do produtor) e
o direcionamento para o cres-
cimento da soja (recomenda-
coes para a produgao no cam-
po e evolugao na gestao indus-
trial). Entretanto, vale a pena
destacar 0 que ndo esta no
nosso balanco: a nossa evolu-
¢80 ha governanca e 0 aprimo-
ramento do relacionamento
com 0S cooperados’ come-
morou. Para concluir, ele resu-
miu seu sentimento diante do
trabalho realizado. "Agradeci-
mento. As pessoas séo a alma
de uma Organizacao. Agrade-
CO a0S Nossos colaboradores

pelo engajamento e por nos
dar suporte como produtores
em nossa atividade no campo.
Aos cooperados, 0 meu agra-
decimento pela confianga em
representa-los neste ciclo. Foi
uma jornada incrivel e de mui-
to aprendizado. Muito obriga-
do!”, afirmou o ex-presidente.

Para Bruno Rangel Geraldo
Martins, que agora assume
a presidéncia, a nova gestao
dara continuidade a um pla-
nejamento iniciado ha varios
anos. "Teremos a continuacao
de um trabalho que ja vinha
sendo desenvolvido ha muito
tempo e se intensificou nos ul-
timos seis anos, nesta gestao
do Rossato, e eu tive a opor-
tunidade de estar junto com
ele. Vamos continuar sempre
respeitando e promovendo
nossa estrutura de governan-
ca que, talvez, seja um dos
maiores valores que temos.
Vamos continuar contribuindo
para que o produtor sempre te-
nha beneficios e agregue valor
a sua producao. Claro que a
Cooperativa tem que se man-
ter e pagar suas contas, mas
nosso trabalho é voltado para
o produtor; o que faz sentido é
o produtor ter resultado e con-
tinuar em sua atividade” afir-
mou Bruno.

Expediente  Coplana - Cooperativa Agroindustrial - Diretoria: pres. - Bruno Rangel G. Martins, vice-pres. - José Antonio de Souza Rossato Junior e secretario - Sergio de
Souza Nakagi, superintendente - Mirela Gradim * Socicana - Associacao dos Fornecedores de Cana de Guariba - Diretoria Executiva: Francisco Antonio de Laurentiis Filho, José
Antonio de Souza Rossato Junior e Bruno Rangel Geraldo Martins, superintendente - Rafael Bordonal Kalaki « Comité de Comunicagao - Carlos Eduardo Mucci, César Gonzales,
Cezar Cimatti, Elaine Maduro, Eduardo Maniezo Rodriguez, Eduardo Pacifico, Francisco Politi, Helton Bueno, José Marcelo Pacifico, Pedro Sgarbosa, Regiane Chianezi, Renata
Montanari, Valdeci da Silva ¢ Produgao - Neomarc Comunicagao - Regiane Alves (Jorn. Resp., MTh 20.084), Ewerton Alves (coordenagao de projetos), Karlinhus Mozzambani
(design e diagramacao), Ana Paula Miani (coordenacéo de producdo). * Contatos: cemucci@socicana.com.br, pasgarbosa@coplana.com, regiane@neomarc.com.br
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ultimos periodos

Ao longo dos ltimos seis anos, a
Cooperativa cresceu em seus diversos
setores, e tanto cooperados, como di-
retores, demais conselheiros e mem-
bros da equipe venceram desdfios
relacionados ao cendrio politico-eco-
némico, clima, além de uma impensd-
vel crise sanitdria com a pandemia de
couid-19.

Em 20714, por exemplo, o setor viveu
uma seca histérica, com impacto para
gréos e cana-de-agucar. Surpreen-
dentemente, o ano seguinte trouxe
0 maior volume de amendoim jd re-
cebido pela Cooperativa, com 3158
milhées de sacos. No mesmo ano, a
Cooperativa uniu-se a Socicana e ao
Instituto Agronémico (IAC) para langar
o Programa +Cana, com a produgéio
de mudas pré-brotadas para maior
sanidade e produtividade. Na soja,
o MIP, Manejo Integrado de Pragas,
objetivou maior sustentabilidade da
producéo. Entre os principais avancos
do periodo, a reestruturacdo do orga-
nograma, intensificagéo gouvernanca
corporativa, internalizagdo do ciclo de
comércio internacional e implantagéo
do Programa de Manufatura de Clas-
se Mundial.

No exercicio de 2015/2016, a Copla-
Nna, mesmo com os reveses na politica
e economia, apresentou resultado Ii-
quido de RS 134 milhées e comercia-
lizou o volume recorde de amendoim
recebido na safra 2014/2015. Houve
ainda recebimento de volume recorde
de soja (970 mil sacas). Outros aspec-
tos relevantes foram a reinauguragdo
das Lojas em Guariba e Jaboticabal,
com sua revitalizacdo, além do ma-
peamento e classificacdo de solos em
uma drea de 22 mil hectares. Houve
ainda a implantagéo de novo modelo
de gestdo em cada negdcio: Insumos,
Grdios, Varejo e Tecnologia e Inovagdo,

Financeira, Juridica, Logistica e Supri-
mentos, com reducdo de custos, incre-
mento do resultado e melhorias nos
[processos.

No ciclo 2016/2017. mais um auvan-
co com resultado liquido de RS 15,006
milhées. No campo, o clima contribuiu
para alta produtividade e qualidade.
No amendoim, foram mais de 3 mi-
lhées de sacos (2° maior safra da his-
téria) e a transformacdo do armazém
para granel. A soja contou com uo-
lume de 1163 milhdo de sacas (maior
safra da histdria) e teve nova operacéio
de recepcdo, pré-limpeza e secagem.
Na cana-de-acticar, devido ao clima,
uma safra com baixa produtividade
para a maioria dos cooperados. En-
tretanto, a recuperacéo dos precos do
aclcar contribuiu para o aumento do
valor do ATR. Neste periodo, a Copla-
na também recebeu, da Organizagéo
das Cooperativas Brasileiras, o prémio
SomosCoop, ha categoria Inouvagdo
e Tecnologia. Outro destaque foi a re-
vitalizagéio dos Nuicleos de Desenuol-
vimento, com eleicGes democrdticas
e representacdo dos principais nego-
cios, além do Ndcleos Lideragro e da
Mulher. O Planejamento Estratégico
foi aprovado, resultando em intimeras
acoes.

Jd no periodo 201772018, a Copla-
na completou 55 anos, representados
por solidez e sustentabilidade, com re-
sultado liquido de RS 17561 milhGes. A
safra de grdios marcou o maior volume
recebido pela Coplana: 90 mil tone-
ladas de amendoim em casca (3600
milh&es de sacos) e 789 mil toneladas
de soja (1315 milhdo de sacas). Devido
a representatividade do amendoim,
Jaboticabal recebeu o titulo de ‘Capi-
tal do Amendoim” no Estado de Séo
Paulo, conquista capitaneada pela
Cooperativa. Outro destaque foi a
inauguracdo da Loja de Batatais. O

milhdes, 25% a mais que o anterior.

No Exercicio 2018/2019, nouas ad-
versidades politicas e econdémicas,
mas a Cooperativa superou seu fatu-
ramento liquido, alcancando RS 587
milhdes e um resultado de RS 20 mi-
IhGes. Nas exportacdes, foram mais de
37 mil toneladas de amendoim para
paises dos cinco continentes, ou cres-
cimento de 54%, em relacéio aos cinco
anos anteriores.

No Exercicio 2019/2020, hd menos
de dois meses para seu encerramento,
o impensduel aconteceu, e a pande-
mia de covid-19 tornou-se realidade
no Brasil. Para superar as restricGes
impostas, a Cooperativa reforcou os
conceitos de preseruacdo da sau-
de das pessoas, a manutengéo das
atividades essenciais e o diagndsti-
co minucioso do fluxo de caixa. Na
lavoura, Assisténcia Téchica ainda
mais presente, dando todo o suporte
necessdrio. Em relacéio aos proces-
sos, destaque para Projetos Sementes,
com a implantagéo da cémara fria. O
faturamento liquido alcancou RS 600
milhdes, e o resultado foi de RS 21 mi-
IhGes, apesar de uma safra de cereais
17% menor que no ciclo anterior. Com
um rigoroso protocolo de prevencdo
ao coronavirus, a Coplana ndo parou
um Unico dia, monitorando todas as
dreas, oferecendo suporte ds equipes
e o atendimento a padrbes sanitdrios
no relacionamento com o cooperado
e pliblico em geral.

Cabe lembrar que nos ultimos 10
anos, a Coplana aumentou seu fatura-
mento em 229%, saindo de RS 182 mi-
lhées para RS 600 milhées. O resulta-
do em 31/12/2010 era de RS 1.5 milhdo
e,em 30/04/2020, RS 21,3 milhées, fruto
do trabalho de cooperados, diretores e
equipe com investimentos necessdrios
aos auangos e uma gestdo presente e
eficiente.



4 PRODUTOR

Socicana comemora primeira transacao
mundial de cana-de-aguicar na
plataforma digital Bonsucro

Parecia um sonho distante, daqueles difi-
ceis de acontecer. Realmente, ndo foi nada
facil, mas produtores que fazem parte da Soci-
cana, Associacdo dos Fornecedores de Cana
de Guariba, comemoram a conclusdo de sua
primeira venda de créditos de cana-de-acucar
com certificacdo ambiental.

As negociagdes tiveram inicio em janeiro
deste ano, e, no dia no dia 29 de julho, os pro-
dutores Paulo de Araujo Rodrigues (Guariba/
SP) e Roberto Cestari (Jaboticabal/SP) con-
cluiram suas primeiras vendas de créditos de
cana-de-acucar certificada pela Bonsucro para
um comprador em outro pais, uma industria
internacional de chocolates. A concluséo ocor-
reu com a efetivacdo do pagamento, no inicio
deste més de dezembro. Depois de quase um
ano de esforcos, tornou-se realidade a primeira
transacdo em um ambiente de marketplace,
ou seja, uma plataforma digital de compra e
venda. A iniciativa responsavel pela platafor-
ma € a Bonsucro, organizacao global sem fins
lucrativos sediada em Londres, que promove a
sustentabilidade da produg&o. A Socicana, en-
tidade da qual os dois produtores fazem parte,
foi a primeira Associacdo no mundo a formali-
zar este tipo de comercializagao.

Somente os produtores que possuem a
certificagdo Bonsucro podem realizar a venda
destes créditos de cana, associados a parte de
sua producao que é certificada. O grande be-
neficio é que, a0 mesmo tempo, podem con-
tinuar vendendo sua cana fisica normalmente

" BON

SUCRO

The global sugarcane platform

para a usina. Como referéncia, um crédito de
cana Bonsucro € igual a uma tonelada de cana
produzida em conformidade com os padroes
de sustentabilidade da iniciativa, que leva em
consideragao boas praticas ambientais, so-
ciais e econémico-operacionais.

A plataforma de comercializacdo de crédi-
tos da Bonsucro oferece uma alternativa de
recompensa, aos produtores, pelos esforcos
e investimentos que foram necessarios no
processo de certificacdo. Desta forma, valida
todo o trabalho na propriedade direcionado a
uma producao a cada dia mais sustentavel. Os
créditos também maximizam a exposicao dos
agricultores no mercado e representam agre-
gacao de valor em sua remuneragao.

O superintendente da Socicana, Rafael Kala-
ki, comenta que o produtor certificado passa
agora a ter mais uma opc¢ao de receita. Pode
vender a produgéo de cana-de-agucar para a
usina, buscar com esta um reconhecimento
pela certificacao ou, entao, vender a matéria-
-prima como uma produgao convencional e
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comercializar os créditos refe-
rentes para qualquer empresa
interessada. “Trata-se de uma
valorizagdo e um incentivo
para producdo sustentavel.
Esta iniciativa permite ao pro-
dutor acessar diretamente o0s
clientes finais e ofertar sua
producao diferenciada. Esta
foi a primeira venda deste tipo
de produto e passa, portanto,
a ser um marco, uma nova
oportunidade para agregar va-
lor a producéo de cana. A So-
cicana conseguiu ser pioneira
neste processo todo, pois foi
a primeira associacao do Bra-
sil ater certificacdo Bonsucro
com controle de cadeia de
custodia. Posteriormente, foi
a primeira a ofertar os crédi-
tos na plataforma. Agora, € a
primeira a comercializar estes
créditos’, comemora Kalaki.

O agricultor Paulo de Arau-
jo Rodrigues lembra do inicio
deste trabalho, ha cerca de
sete anos. “Nossa historia
com a Bonsucro comecou
ha bastante tempo, primeiro
guando decidimos, junto com
a Socicana, que era importan-
te desenvolver um programa
de certificacdo para os produ-
tores da nossa regido. Depois

Produtor Associado Paulo de Aratjo Rodrigues

de pesquisado, decidimos
pela Bonsucro por sua quali-
dade, representatividade e im-
portancia no setor. No inicio, o
produtor nao podia fazer a sua
certificacdo individualmente,
apenas se estivesse ligado a
uma usina processadora de
cana. Foi o trabalho capita-
neado pela Socicana que le-
vou a Bonsucro a reconhecer
a importancia dos produtores
para que pudessem ter a sua
certificacao individualmente”,
afirmou Rodrigues.

Para Rodrigues, a certifica-
cao trouxe o almejado diferen-
cial de mercado, com a pos-
sibilidade de vender os crédi-
tos. “A certificacdo € pratica-
mente um passaporte carim-
bado por alguém de fora do
nosso negocio, dizendo que
fazemos as coisas de uma
maneira adequada, tanto do
ponto de vista técnico, como
ambiental, como do ponto de
vista social. E obvio que quan-
do buscamos a certificagéao,
flzemos investimentos para
que atingissemos todos 0s
padrdes necessarios. A im-
portancia dos créditos € um
reconhecimento econdémico
e financeiro, naquilo que es-

Produtor Associado Roberto Cestari
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tamos fazendo em termos de
qualidade do processo produ-
tivo. O fato dos créditos serem
hoje reconhecidos e permiti-
rem gue possamos comercia-
liza-los € um avanco bastante
grande para o processo de
certificagao’, concluiu.

O associado Roberto Ces-
tari avalia as mudangas pra-
ticas na propriedade. “De-
PoIS que nos iniciamos com
a Bonsucro, comegamos a
ter uma visdo extremamente
profissional dentro de nossa
atividade. Na pratica, vemos a
certificagcao como um aperfei-
coamento com Nossos cola-
boradores, com a seguranga
do trabalho, legislagbes am-
biental e trabalhista, devido a
todo esse enqguadramento e
exigéncias que a certificacao
nos traz. Isso ameniza nos-
sos riscos da atividade”, afir-
ma Cestari.

Ele também fala sobre a
compensacao do investimen-
to realizado. “Qualquer produ-
tor rural que venha a optar por
uma certificacdo precisara
realizar investimentos, mas
com certeza sera diferencia-
do no mercado, valorizando
0 produto dentro de uma re-
muneragao diferente de um
produto ndo certificado. Com
certeza, um produto certifl-
cado precisara ser bem mais
remunerado. O importante
disso € que sempre que con-
Seguimos um acréscimo eco-
némico dentro da nossa ativi-

e

BON
[ \ SUCRO 'g
Produtor Plataforma Comprador
Certificado Bonsucro

<=
=

Venda de créditos

de cana-de-agucar
producao sustentavel

dade, isto retorna para a propria atividade. Tentamos sempre
melhorar em busca de novas tecnologias. Isto ira agregador
valor econémico a matéria-prima. Ha mais de 3 anos dentro
da Bonsucro, estavamos na expectativa, ansiosos para ter um
reconhecimento econdmico. Claro, vindo este reconhecimento,
vamos investir na propria atividade”, concluiu o produtor.

Os créditos também sdo um excelente negocio para 0s
compradores, que podem transpor as restricbes governamen-
tais impostas ao comércio de produtos derivados da cana, tais
como cotas. A transagao representa o reconhecimento dos
compradores e seu apoio as melhores praticas ambientais,
sociais e operacionais da producao de cana-de-acucar. Dessa
forma, incentiva e pratica o compartilhamento de valor criado
na cadeia produtiva. A primeira venda destes créditos, portanto,
pode abrir um novo caminho para a valorizacado dos produto-
res, como afirma Livia Ignacio, gerente Brasil da Bonsucro. "A
primeira venda de créditos de cana Bonsucro representa um
marco para o reconhecimento da producao de cana sustenta-
vel no Brasil e para a entrada oficial dos produtores certificados
nesse mercado. Com essa nova modalidade que € o crédito de
cana, 0os produtores podem negociar sua produgao certificada
diretamente na plataforma. Do lado dos compradores, ha um
crescente interesse em promover boas praticas agricolas "dire-
to na fonte", e o crédito de cana Bonsucro torna isso realidade”,
concluiu. Livia Ignacio.
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Pontas de pulverizacao

Pedro Henrique Urach Ferreira,
Ana Beatriz Dilena Spadoni
Marcelo da Costa Ferreira

0 calor intenso e as chuvas cons-
tantes beneficiam o desenvolvimento
das culturas, mas tambem de pragas,
doengas e plantas daninhas. Visando ao
sucesso do controle fitossanitario nesse
periodo, deve-se selecionar o produto a
ser aplicado e calibrar o equipamento de
aplicagao antes de iniciar a operagao.
Deve-se considerar a correta detecgao,
identificacao, nivel e local de infesta-
¢ao do problema no campo; selecionar
0 produto e quantidade a ser aplicada;
proceder a correta colocagao do produto
sobre 0 alvo, com a devida distribuicao e
deposito para 0 bom controle e minima
contaminagao.

Muitas vezes, no entanto, a qualidade
da aplicagao nao recebe a atencao ade-
quada, com consequentes falhas na co-
locagao do produto no alvo e no controle
fitossanitario. Um dos principais pontos
que é negligenciado é a selecao da ponta
de pulverizagao.

Escolher corretamente a ponta de
pulverizagao a ser usada & extremamen-
te importante, visando ao melhor contro-
le possivel, evitando perdas de insumas,
de produtividade e a contaminagao do
operador, do ambiente e de culturas vi-
zinhas. A ponta de pulverizacao € 0 com-
ponente do sistema hidraulico respon-
savel pela fragmentacao do liquido em
gotas que irdo transportar o produto ate
0 alvo a ser controlado. Hoje, varios sao
0S madelos e marcas de pontas disponi-
veis, cada uma com suas caracteristicas
e recomendacoes especificas.

A selecao da ponta deve considerar o
alvo a ser controlado. 0 inseto, doenca ou
daninha esta presente em toda a area? 0
alvo se encontra no solo, na parte infe-
rior ou superior da planta? £ a ponta de

pulverizacdo indicada para controlar a ferrugem asiatica em soja sera diferente, por
exemplo, de uma indicada para controlar daninhas de folha estreita em amendoim.

Ap0s a determinagao e caracterizacao do alvo, deve-se considerar qual o tamanho
adequado da gota para chegar até ele, com o minimo de perdas (deriva e evaporagao),
e garantir boa cobertura e deposito necessario para seu controle. Pontas que produ-
zem gotas finas tendem a produzir maiores coberturas, mas sao mais susceptiveis
a0 arraste pelo vento do que pontas com gotas mais grossas. Pontas que produzem
gotas muito grossas, geralmente formam coberturas menares do que aquelas que
formam gotas mais finas. Para conhecer qual o tamanho de gota produzido por uma
determinada ponta basta consultar o catalogo do fabricante.

Alem da escolha do modelo da ponta, a pressao de pulverizagao é outro fator que
interfere no tamanho de gotas. 0 aumento da pressao diminui o tamanho da gota, e
a reducdo da pressao aumenta o tamanho da gota produzida. Desse modo, deve-se
atentar as variagOes de pressao feitas para garantir o volume de aplicagao durante
a operagao. Muitas vezes, estas variagoes afetam o tamanho da gota com possiveis
falhas na aplicacao.

Em relagao a cobertura do alvo pela pulverizacao, deve-se observar a necessi-
dade de cada produto fitossanitario, para o melhor controle do alvo em questac. De
modo geral, coberturas maiores sao recomendadas para alvos pouco moveis e para
produtos de contato, enquanto coberturas menores podem atender ao controle de
alvos mais maveis e a produtos sistémicos. Uma boa ferramenta para avaliar a cober-
tura durante a calibragao do pulverizador € o papel hidrossensivel. Assim, & possivel
quantificar a porcentagem de cobertura no papel, através do uso de aplicativos que
realizam este calculo, disponiveis para telefones moveis.
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Avaliar a cobertura de pulverizagdo no alvo é importante para garantir o su-
cesso de controle. 0 uso de papéis hidrossensiveis é uma importante ferramen-
ta para essa aferigdo.

Fonte: Pedro H. U. Ferreira
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A escolha do volume de aplicacao devera ser, portanto, uma consequéncia da
cobertura de aplicacao selecionada. Caso a cobertura obtida nos papeis hidrossensi-
veis for abaixo do necessario para o controle almejado, deve-se selecionar a vazao da
ponta para obtencao de um maior volume de aplicagao. Caso a cobertura nos papeéis
hidrossensiveis tenha sido alta, pode-se selecionar uma ponta com vazao menor.

As condicoes meteorologicas, especialmente a velocidade de vento e a umidade
do ar, também devem ser levados em conta. Em casos de ventos fortes e baixas umi-
dades, por exemplo, recomenda-se trabalhar com gotas maiores. Em condigoes mais
propicias, 0 uso de gotas menores pode ser adequado, dependendo do alvo e produto
a ser aplicado.

A escolha da ponta de pulverizagdo e o tamanho da gota devem levar em
conta as condigdes meteoroldgicas, como velocidade de vento, umidade rela-
tiva e temperatura.

Dentre os diversos modelos de pontas de pulverizacao disponiveis, pode-se des-
tacar 0s sequintes grupos:

Pontas de pulverizacao - fungoes e modelos

As pontas de pulverizagao tém 3 principais fungdes: determinar a vazao (tamanho
do orificio, caracteristicas do liquido e pressao), produzir gotas (modelo da ponta,
liquido e pressao) e propiciar a distribuigdo do liquido na aplicacao (modelo, liquido e
pressao).

Existem varios modelos de pontas disponiveis, sendo que cada um produz uma
faixa diferente de tamanho de gotas, bem como de largura e padrao de jato. Alguns
modelos apresentam caracteristicas especificas que os diferencia.

0s modelos de pontas de pulverizagao possuem objetivos especificos e distintos.
Caracteristicas de vazao, angulo do jato de pulverizagao, quantidade de jatos, tecnolo-
giainterna da ponta (pré-orificios e outras estruturas), indugéo de ar (ttnel de Venturi)
e deflexdo sao diferengas entre os modelos.

Modelos de pontas de jato plano

Também denominadas ‘tipo leque’,
produzem jato em um s6 plano, e o seu
uso e indicado para alvos planos, como
solo, parede, ou em culturas para alvos
mais expostos.

A ponta de jato plano se subdivide
em outros dois: “plano padrac” e “plano
continuo”. A principal diferenca é a dis-
tribuicao do volume. 0 plano padrao é o
mais utilizado em equipamentos de pul-
verizagao de barra. Tem como principal
caracteristica a necessidade do cruza-
mento dos jatos para a adequada unifor-
mizacao da distribuicao volumétrica do
produto.

Ja o plano continuo apresenta distri-
buigao mais uniforme ao longo de toda a
faixa de aplicacao, nao necessitando de
sobreposicao de mais pontas. Geralmen-
te, sa0 mais utilizados em pulverizadores
costais e em pingente, para aplicacoes
localizadas.

0 modelo de ponta defletora, tambem
chamada “de impacto” é produzido para
operar em faixa de pressao entre 15 a 90
psi. Em geral produz gotas relativamente
maiores e mais velozes que oS demais
modelos de jato padrao e continuo, além
de um jato com angulo maior.

Os modelos com indugao de ar pro-
duzem gotas muito maiores, visando re-
duzir a deriva e proporcionar menor risco
de incidentes com culturas vizinhas, de
intoxicacao humana e de contaminacao
ambiental. A mistura do ar com a agua
ocorre na ‘cadmara de mistura” por meio
do sistema Venturi que arrasta ar para o
interior do bico. 0 resultado & uma gota
de tamanho realmente muito maior que
em modelas que ndo usam esta tecnolo-
gia, com a vantagem de nao aumentar o
volume de aplicagao, por usar o ar para
aumentar o seu didmetro e nao somente
0 liquido.

Todas estas pontas sao produzidas
em uma grande variedade de tamanho e
angulos de abertura do jato, embora 110
graus seja o de uso mais frequente.
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Fonte: Fabiano Griesang et al, 2019, adaptado de Teejet

Modelos de pontas de jato cénico

Tipicamente, possuem dois componentes denominados ponta (ou disco) e nu-
cleo (difusor, caracol, espiral) e s3o capazes de proporcionar cobertura e penetragao
maiores na cultura, por produzirem gotas menores. Porém, ha um maior risco de
deriva, devendo ser utilizado com bastante cuidado. Geralmente, sao recomendados
para aplicacao em areas de alta densidade foliar e para o controle de alvos dificeis
de atingir.

Dentre os modelos disponiveis, ha os de cone cheio e cone vazio. 0 modelo de
cone vazio distribui o produto de forma circular, com poucas gotas no centro do jato.
Os angulos variam entre 20 e T10 graus e sao utilizados com frequéncia em pulveriza-
dores com assisténcia de ar.

Como se pode imaginar, a ponta de cone cheio tambem pulveriza o produto de
maneira circular. A diferenga € que nesta ha gotas tambem no centro do jato. Neste
tipo, 0s angulos costumam ser menores, mas também variam entre 20 e 110 graus.

1 Tamanho de gotas
T Penctragio ¢ cobertura
T Perdas por deriva ¢ evaporagiao

Jato Plano Jato Plano de Ampleo Espectro
alta pressao baixa pressao
................... Jato Plano Duplo Defletora
Jato Plano Continuo s
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Uma vez selecionado 0 modelo de
ponta, cabe ao técnico responsavel
realizar a devida calibracdo do pulve-
rizador para verificar a uniformidade
e qualidade da aplicagao. Fica evi-
dente, portanto, que a aplicagao deve
ser planejada para cada situagao es-
pecifica no campo e que nao existem
formulas ou receitas prontas e Unicas
para solucionar todos os problemas.
Pelo contrario, quanto mais particu-
larizado, mais eficiente e econémico
tende a ser o resultado. Conhecer as
técnicas disponiveis e saber quando
as utilizar € o melhor caminho para
alcancar o sucesso no contrale fitos-
sanitario.

Eng. Agr. Marcelo da Costa Ferreira
Professor Titular, UNESP Jaboticabal.

Eng. Agr. Pedro Henrique Urach Ferreira
Doutorando, UNESP, Jaboticabal

Eng. Agr. Ana Beatriz Dilena Spadoni
Doutoranda, UNESF, Jaboticabal

Hoje vdrios tipos de pontas de pulverizagdo estdo disponiveis, cada um com
suas caracteristicas e finalidades especificas.



Variacao do Etanol Hidratado Carburante CEPEA Fonte: Grcular Consecana
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MesEsDASAFRA - ABR~ MAI  JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
B SAFRA19/20 181 164 162 167 173 1,71 180 191 200 207 212 188
Bl SAFRA20/21 136 143 164 164 173 180 199 206

RS/LITRO

Variagao Do Acuicar Branco Mercado Interno - Cepea Fonte: ircular Consecana
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MESEsDASAFRA - ABR~ MAI JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
B SAFRA19/20 60,18 62,22 5921 5946 57,02 5711 5691 6282 6335 6740 7156 78,15
EESAFRA20/21 7198 67,69 7403 7382 71,70 8077 815 97,18

Variag&o do Agl’lcar VHP CEPEA Fonte: Circular Consecana
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MesesDASAFRA ~ ABR -~ MAI JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
I SAFRA19/20 4990 50,83 4815 46,18 4855 4842 4682 4853 5004 5372 6060 7134
ESAFRA20/21 7244 7199 6136 5782 6244 6491 71,79 71,65

Variagéo do ATR Acumulado Fonte: Circular Consecana
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MesesDASAFRA ~ ABR ~ MAI JUN  JUL  AGO SET OUT NOV DEZ JAN FEV MAR
B SAFRA19/20 06423 06313 06191 06132 06141 06138 06153 06238 06305 06387 06487 0,6579
B SAFRA 20/21 0,7005 0,6960 0,6834 06761 06794 06877 0,7046 0,7191

R$/KG




Evolucao do ATR e Pureza Quinzenal em Usinas da Regiao - Safras 19/20 e 20/21

USINA SAO MARTINHO

1 80 160,78

15432
151,25
160 1403 14594
137,65

156,63 156,04 151,60

132,53
140 11863 12055 i Y0 lassa 13544 13940 e o o 15 139,78 13987
120 13138 ‘ '
100 106,68 1527 0 e
103,10 4
60 ATR PROVISGRIO SAFRA 20/21 = 130,00 Kg.
40 ATR FECHAMENTO SAFRA 20/21 = 141,18 Kg

207 120pBR 2QABR 1°QMAI 2QMAI 1°QUN 2°QUN T°QJUL 2QJUL 1:QAGO 2°QAGO 1°QSET 22QSET 1QOUT 2:QOUT 1°QNOV 2:QNOV
-+ SAFRA19/20 103,10 10668 11527 11767 12308 13138 13534 13544 13940 14808 14952 15030 14595 13978 13987 -
% SAFRA20/21 11863 12055 12442 13050 13253 13765 141,03 14594 15125 15432 16078 15663 15604 15169 - =
-o PUREZASAFRA2021 8298 8265 874 82 828 8,79 8,14 821 848 891 894 859 8505 853 - =

USINA BONFIM

180
15724 15906 15881 152,34

151,00 15346
160 142,47

137,03 138,91
140 126,11 S ¢ I
11728 12148 ,

138,28

149,78 150331936/ ——rager— oo
14028 13847 467 43778

136,62

120 12573 1

100 T 723z T e ° °

80 o e 8484 8568 8683 8689 8233 87.79 8747 8768  g699 87,49 8641 86,33 85768455
- 0 ATR PROVISORIO SAFRA 20/21 =136,53 Kg.
S 10 ATR FECHAMENTO SAFRA 20/21 = 143,07 K.
[.7) 20 12QABR 22QABR 12QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 22QJUL 12QAGO 22QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22QOUT 12QNOV 22QNOV
LAl -~ SAFRA19/20 11232 11756 11940 12573 13281 13662 14028 13847 14536 149,18 15033 153,67 14902 14744 14167 137,78
-g X% SAFRA20/21 117,28 12148 12611 13195 13703 13891 14247 14851 15100 15346 15724 15906 15881 15234 14326 13828
8 - PUREZASAFRA2021 8276 8415 8484 8568 8683 8689 8733 8779 8747 8768 899 849 841 8633 8,76 8455
S z
v USINA SANTA ADELIA
E 180
= 15024 15269 15380 15085 1972 1598 155,24
— 160 134,19 137,73 R '

13229 jpg08 131,61

4645 14561

140 124,02

134,60

120 129,90 128,18 129,61 12853

100 111,52 116,93 117,94
60 ATR PROVISGRIO SAFRA 20/21= 136,26 Kq.
40 ATR FECHAMENTO SAFRA 20/21 = 144,53 Kg.

20" 1a0ABR 2:0ABR 1°:QMAI 2QMAI T°QJUN 2QUUN T°QJUL QUL 1:0AG0 QA0 1°QSET 2:QSET 1°QOUT 2°Q0UT 1°QNOV 2:QNOV
- SAFRA19/20 M52 11693 11794 12990 12818 12961 12853 13460 1423 15045 15341 15633 15264 14645 14561 -
% SAFRA20/21 12402 13229 12808 13419 13161 13773 14238 15024 15269 15380 16065 16132 15968 14940 1554 -
- PUREZASAFRA2021 8486 8592 8539 847 8601 8,11 878 802 815 849 844 878 868 88 816 -

USINA PITANGUEIRAS

:Ilgg 1011 14412 15047 19 v s AL vig 15247 q47:
5525 , 15102 15137 . 14865

10 1262 20 s s 13475 =N 3 - o

120 38 1583 ’

100 1020 ek

30 . o o 85.58 87,28 87,42 87,70 8794 88,60 87,72 88,50 88,00 L= e

81,58 : . 3

it ATR PROVISGRIO SAFRA 20/21 = 133,00 Kq.

40 ATR FECHAMENTO SAFRA 20/21 = 145,29 Kg.

20 12QABR 22QABR 12QMAI 22QMAI 12QJUN 22QJUN 12QJUL 22QJUL 12QAGO 2°QAGO 12QSET 22QSET 12QOUT 22Q0UT 12QNOV 22QNOV

-4 SAFRA19/20 11020 11615 12381 12583 13134 13475 14266 14531 151,02 151,27 15167 14865 14449 - -

% SAFRA20/21 11262 11890 125,15 12970 13546 14011 14412 15047 15591 160,18 16269 16216 16085 15247 14721 -
o PUREZASAFRA20/21 8158 8438 8420 8558 8728 8142 8770 8194 8360 8772 850 8800 839 8732 88 -




Comece o proximo ano com mais seguranca e tranquilidade
em relacao a saude de sua familia e de seus colaboradores.

/

¥ 4
S AU DE De 11 a 22 janeiro,
a Socicana ira realizar acampanha de adesao

a0s Planos de Saude e Odontolégico

Sao Francisco.
CAM PAN H A Quando vocé faz a adesao durante

a campanha, usufrui de beneficios

4 exclusivos, como:
DE AD ESAO AUSENCIA DE CARENCIA.
202 1 Além disso, pode usar os planos jaa
partir de 1° de FEVEREIRO DE 2021.

A gestdo das contrataces é feita pelo departamento de Assisténcia Social da Socicana, o que garante mais tranquilidade e
conforto aos associados. O monitoramento e 0 acompanhamento dos hospitais, médicos credenciados e a orientacao
sobre locais de atendimento e uso dos servicos sao beneficios exclusivos ao associado da Socicana.

*,

Planos oferecidos: Sao Francisco Satide Pleno (Padrdo Executivo ou Standard, familiar ou individual, com atendimento region-
al); Sao Francisco Liberté (Padrdo Regional, Skill ou Omint); Sao Francisco Odontologia (Padrdo Pleno, com atendimento
regional). Cobertura completa, atendimento na rede médica credenciada (consultas) e nos hospitais do Sao Francisco nas cidades
daregido. Em outras localidades, atendimento pelo Sistema Abramge (Associacao Brasileira de Medicina em Grupo).

3 % Mais informacédes, entre em contato:
ﬂ Socwana Departamento de Assisténcia Social da Socicana

sdo francisco (16) 3251-9270 ou 3251-9266 Bruna e Sheila.




